


• 1990 A miami székhelyű CHS Electronics Inc. leányvállatot alapít 
CHS Hungary néven Magyarországon

• 1998- Független, magyar magántulajdonú vállalat

• 1999- A CHS a piacvezető IT nagykereskedő Mo.on (azóta is)

• 2014 Az éves árbevétel meghaladja a 43 milliárd Ft-ot

Cégtörténet

Éves árbevétel 2014: 43 milliárd HUF
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• Két központ

• Cash&Carry áruház a belvárosban

• Áruház és 8.000 m²-es raktárbázis Budaörsön

• A CHS csoport tagjai:

• C Szerviz (szervizszolgáltató)

• Kventa (közbeszerzés)

• Notebook.hu (kisker lánc)

Fókuszban a növekedés

http://www.notebook.hu/
http://www.notebook.hu/




Web
• Hetente küldött hírlevél (CHS IT Iránytű)

• Termék specifikus hírlevek kiemelt partnerkörnek  

• Aktuális hírek és akciók a megújult www.chs.hu weboldalon. 

Áruházi
• Vásárlásösztönző eszközök

• Termékbemutatók 

• Fókusz hetek & akciós napok

Oktatóközpont
• Rendezvények 

• Szemináriumok és tréningek 

viszonteladóink részére

Marketing kommunikáció

http://www.chs.hu/


• Disztribúció
• A legszélesebb termékválaszték és

• Legnagyobb partnerkör a magyar IT nagykereskedők között

• Teljes körű szolgáltatás egy helyen (összeszerelés, szerviz)

• Üzletágak
• PC: Dell, Lenovo, Acer, Toshiba, HP

• Periféria: Samsung, LG, Canon, Xerox, Ricoh

• Szoftver: Microsoft, Symantec, Adobe, Panda

• Hálózat: TP-link, D-link, Linksys, Netgear

• Komponens: Intel, Kingston, Asus, Samsung

• HP: teljes termékkínálat

• Partnerkör
• 40% Kiemelt partnerek – rendszerintegrátorok

• 20% Retail – szerződés minden üzletlánccal

• 40% SMB – 3000+ aktív viszonteladó 

Értékesítési területek



TOP Partnerek

http://www.notebook.hu/
http://www.notebook.hu/





